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依托产业优势实施科技赋能，让产业插上科技的翅膀

一个经济开发区的“二次创业”之路
依托产业优势实施科技赋能，让产业插上科技的翅膀

一个经济开发区的“二次创业”之路
茅台向商超渠道投放400吨飞天茅台酒

捕捉新旧动能转换中的新亮点捕捉新旧动能转换中的新亮点

新华社记者 白田田

“长沙被不少人称为‘脚都’，了解点相关情况
吧。”布置“夜经济”选题时，编辑特意向身处长沙的
记者叮嘱。是啊，“脚都”名声在外，这应该算得上是
长沙“夜经济”的标签之一。

然而，近日一圈采访下来，几乎没有人提及
“脚都”，似乎那已是“过去时”。如今，大家更热衷
于谈论各类新兴业态，比如网红龙虾店、新式茶饮
店等等。记者开始意识到，长沙的“夜经济”正在
悄然迭代。

这，是一场关于“夜”的供给侧结构性改革。
改革的根本动力，来源于人们日益增长的对美好
生活的需要。正如长沙市天心区文化旅游部门的
一位负责人所言，现在大家有钱了，消费能力提升
了，是否能提供适应新需求的好产品，是“夜经济”
发展的关键。

在长沙湘江中路杜甫江阁段的两边，有“夜经

济”的两个时代缩影。一边是滨江风光带，每当夜幕
降临，这里会自发聚集大量人群，有跳广场舞、交谊
舞的，有唱卡拉 OK的，有兜售玩具、冰棍的，充满了
烟火气。这是“夜经济”的原生态版本。

另一边是近两年新建成的高端购物中心，那里
有单体面积数千平方米的龙虾馆和酒吧。特别是作
为长沙“网红打卡地”的龙虾馆，每天入夜后迎来客
流高峰，“五一”期间曾创下日排号量达 7000多桌的
纪录。让人难以想象的是，这家龙虾馆的年营业收
入以亿元计，既有人气，又有财气。这是“夜经济”的
消费升级版。

观察这场关于“夜”的供给侧结构性改革，记

者发现一个鲜明特征——跨界融合。这就像夜
里的灯光，五颜六色交融在一起，才成为绚丽的
霓虹。

比如，龙虾馆卖的不只是小龙虾，而是打造老长
沙市井文化概念；24 小时便利店不只是卖商品，而
是提供夜间生活服务；酒吧老板不再单纯靠卖酒赚
钱，更强调紧跟国际潮流的“夜生活方式”；传统的歌
舞厅，在推行“文化+旅游”；连街头艺人，也是现场
表演和线上直播同步进行。

若从城市管理的政策供给层面看，这还是一次
“放管服”改革。所谓“放”，就是要激发市场主体活
力；“管”，不是一刀切“管死”，而是要通过完善机制

和科技手段“管好”，防范安全风险；“服”，就是要提供
针对“夜经济”的公共服务。

基层探索的一些做法让人印象深刻：灯箱、广告牌
的尺寸规格适当放宽，审批管理权下放；道路交通设计
由原来只考虑车行通畅，到更多地考虑人行通畅，突出
以人为本；“夜经济”核心商圈实行“24 小时景区化管
理”；对街头艺人由过去的驱赶转为规范引导，委托第
三方对艺人的节目创新、现场互动等指标进行考核。
这些举措，无不是为了有利于“夜经济”的繁荣、活跃和
有序。

采访临近尾声，已过零点。长沙解放西路酒吧一条
街仍然人声鼎沸，很多年轻人的夜生活才刚开始。

一场关于“夜”的供给侧结构性改革一场关于“夜”的供给侧结构性改革

在合肥市经开区，酷热天气下，工人的工作热情依然不减。 东方 IC 供图

本报记者 邢生祥

“2018 年，我们合作社入股湾子村、仲家村、新
安村、寺台村等贫困农户 53 户，流转土地 289 亩，规
模化种植青薯 2 号、青薯 9 号马铃薯，收购马铃薯
6000多吨，销往云南、广西、内蒙古、四川等地，取得
很好的经济效益。”近日，青海省海东市平安区田宝
马铃薯营销专业合作社理事长陈正邦在分红现场宣
读合作社分红情况。

根据专业合作社贫困户《分红方案》，当地 43户

村民收到收益分红资金共计 4.5万元，村民分红最多
的达到 1200元，最少的也有 300元，其中有 8户脱贫
户村民领取收益分红资金 9085元，合作社已累计为
60多户贫困户发放 11.4万元。

记者了解到，该合作社依托当地光、热、水、土等
自然条件适宜种植优质马铃薯的优势，以“公司+基
地+农户”的模式，引导建档立卡贫困户集中进行马
铃薯种植和销售，为农户提供产前、产中、产后服务，
产品畅销省内外，取得良好的经济效益和社会效益，
带领当地群众闯出一条共同致富的路子。

地处青藏高原的青海，气候冷凉，土壤富含钾，

是全国马铃薯最佳生态适宜区，也是马铃薯最佳繁
制种区，全省马铃薯适宜种植面积 33.33 万公顷以
上，每年种植面积 8.67万公顷左右，是全省的第三大
作物，青海产马铃薯也以薯大、均匀、耐贮藏、口感
好、淀粉含量高而获得国内市场的好评。

“过去我们种小麦、油菜、燕麦、青稞，没有形成
规模也没有销路，质量不高，收入也低，马铃薯种植
合作社成立以后，全村 80%的农户都开始种马铃薯，
种植收入比过去翻了好几倍。”村民朱全元说，种植
马铃薯已成为他家主要收入来源，种植面积最多时
达 12亩。

近年来，青海积极探索“造血式”扶贫路子，“专业
合作社+脱贫户”的产业扶贫模式不断兴起。例如，目
前平安区农牧业专业合作社达 621 家，已有 14 家示范
合作社参与精准扶贫工作，辐射带动 120 多户脱贫户
近 300多人走上脱贫致富路。

记者日前从青海高原马铃薯育种暨产业高质量发
展研讨会上获悉，国家实施马铃薯第四大主粮战略以
来，青海将马铃薯确定为重点发展的十大农牧业特色
优势产业之一，从品种选育、脱毒种薯生产、综合技术
推广等方面给予重点扶持，马铃薯产业有了很大突破，
已成为全省贫困山区赖以生存和脱贫致富的一大支柱
产业。

“青海被公认为世界四大超净区之一，为发展绿色
农业创造了得天独厚的条件，是创建绿色有机农畜产
品示范省的最佳适宜区。”青海省农业农村厅副厅长巩
爱岐介绍说，今后要围绕创建绿色有机农畜产品示范
省，将青海打造成全国重要的马铃薯繁种基地。

马铃薯成青海贫困山区脱贫致富支柱产业

河南鹿邑县的化妆刷产业起于 40 年
前，如今化妆刷远销 20多个国家和地区，
年产值37.4亿元，化妆刷等尾毛产品年销
量占全国的80%以上。

作为“中国化妆刷之乡”，当地正力争
经过 1~2 年，建设一个链条完整、配套完
善、产研销一体的“百亿元级”化妆刷产业
特色集群，把“中国化妆刷之乡”进一步打
造成为“中国化妆用具之乡”。

东方 IC 供图

装配式建筑与智慧建造交流会在深圳举办
本报讯（记者刘友婷 通讯员霍宣如）8 月 2 日，由中国

建筑业协会、深圳市住房和建设局主办，中建科技有限公司
承办的全国装配式建筑与智慧建造现场观摩交流会在深圳
坪山区召开。在 5000 余平方米的“装配式智慧建造展览
馆”内，中建科技通过丰富的实物、模型、VR、视频等形式，
从技术研发、科技创新、示范工程、数字工厂、智慧工地等方
面，集中展示了在绿色智慧装配式建筑领域的最新技术和
成果。与会人员分批次前往坪山区实验、锦龙、竹坑三所学
校进行现场观摩。

据介绍，这三所装配式学校项目由中建科技以 EPC 工
程总承包模式承建，合同工期 9 个半月，精装交房，是全国
首个采用装配式钢和混凝土组合结构建筑体系的学校项
目。该项目于今年 4 月被列入“国家十三五重点研发计划
项目示范工程”。

西安丝路国际会议中心完成重要节点目标
本报讯（记者王群）被称为西安“三中心”之一的西

安丝路国际会议中心项目日前顺利完成“7·30”重要工程
节点目标，已进入最后的收尾冲刺阶段，即将完工交付。

记者近日从中建八局举办的“走进·与祖国同行”
庆祝新中国成立 70周年主题活动上了解到，西安丝路
国际会议中心、西安丝路国际展览中心、西安奥体中心
主体育场统称为“三中心”项目，是西安“一带一路”标
志性工程，也是保障第十四届全运会和有关重大活动
顺利举办的重要载体。

据中建八局西北公司总经理、党委副书记许向阳
介绍，西安丝路国际会展中心位于西安欧亚经济核心
园区，其中会议中心包含地下两层混凝土结构和地上
三层钢结构，总建筑面积为 20.7 万平方米，建筑高度
58.8 米，工程幕墙面积约 20 万平方米，建成后将以承
接国际高端会务和外事国务活动为目标，旨在打造国
家级“丝路国际会展中心”。

此外，西安奥体中心主体育场以“盛世之花，丝路
起航”为立意，是西北地区首个 6 万座以上体育场馆，
建成后将作为第十四届全运会的主会场。西安丝路国
际会展中心以欧亚经济论坛为依托，是大型国际会议
举办地及外事活动承办地，是国家级重点工程。

事件：8 月 4 日，曾引发诸多讨论的茅台公开面
向商超招商的策略得以正式落地。贵州省招标投标
公共服务平台显示，贵州茅台酒对商超服务商招标
结果进行了公示，华润万家有限公司、康成投资（中
国）有限公司（大润发）和物美科技集团有限公司入
围，成为贵州茅台酒首批全国商超、卖场的经销商。

8 月 3 日中午 12 点，物美已经开启了茅台酒线
上预订通道。

据此前公布的信息显示，茅台选择全国性 3 家
服务商按照综合排名先后顺序分别获得 150吨、130
吨、120吨，总计 400吨的飞天茅台酒配额。

点评：从理论上来讲，“去超市买 1499元的飞天
茅台”已成为现实。

对茅台来说，扩展销售渠道可谓锦上添花。对
包括物美在内的 3 家全国经销商来说，与茅台合
作，不仅能获得销售茅台酒的可观利润，更为重要
的是，茅台的加持完全算得上是免费的宣传与广
告，既可以获得更多的市场关注，也能得到更多消
费者的认可。

不过，除了物美已公布预定门槛，华润万家也表
示为了维护销售秩序，避免哄抢，可能会采取积分预
约模式来销售。较高的购买门槛一方面确实可以预
防黄牛借此囤货，另一方面，除了有限的高积分会
员，到底有多少消费者可以真正顺畅地购买到飞天
茅台，还是个未知数。

滴滴携手BP掘金新能源车充电
事件：跨国能源巨头 BP 与滴滴近日宣布，将成

立合资公司，共同在中国建设新能源车充电基础设
施。合资公司将通过建设独立、可靠、高品质的新能
源车充电站，为滴滴用户及广大车主提供服务。

公开信息显示，BP是世界领先的石油和天然气
企业之一，总部位于伦敦，在全球超过 70 个国家从
事生产和经营活动。

点评：中国已是全球规模最大、增长最快的新能
源汽车市场，相关数据显示，预计到 2030 年，中国
80%的新能源汽车充电将在最终目的地、停车场和
充电站完成。

在这种形势下，资本纷纷涌入新能源汽车充电
市场不足为奇。据了解，BP和滴滴的首个充电站配
有 10 座 60KW~120KW 的快速充电桩，已经落地广
州市。近年来，以 BP为代表的欧洲石油公司纷纷实
施低碳战略，在拓展新能源业务的同时全产业链布
局电力业务，滴滴则拥有庞大的市场用户基础，未
来，倘若双方充分发挥各自优势，共同完善充电网络
建设，无疑可以积极推动中国新能源汽车普及和发
展，为车主提供更好的用车服务。

苏宁小店收购部分OK便利店
事件：8 月 5 日，苏宁小店公司与冯氏零售达成

了关于利亚华南的股权转让协议。利亚华南旗下运
营广州区域 60多家 OK便利店，收购完成后，苏宁小
店公司 100%控股特许经营 OK 便利店品牌的利亚
华南广州全部门店，后者将成为苏宁智慧零售全场
景的重要部分。

目前，苏宁已合计拥有苏宁小店及迪亚天天自
营店面近 6000家，覆盖全国 70多个城市、3.5万个社
区、近 1.2亿用户。广州是苏宁小店的重点发展区域
之一。

点评：这是继收购迪亚中国以及宣布拟收购家
乐福中国后，苏宁在大快消领域布局的又一动作。
在广州地区深耕多年，利亚华南团队在经营产品、供
应链、运营、区域布局等方面积累了不少资源和经
验。通过收购，可以改善广州地区苏宁小店的供应
链能力，提升产品的丰富度。

另外，目前大部分 OK 便利店都处于广州市传
统商业区的核心地段，周边社区成熟，客流量大，可
以大幅减少苏宁开发门店的时间成本和资源投入。
因此，对于正在扩张的苏宁小店来说，收购不失为一
种好方法。只是，如此频繁地买买买，总让人对苏宁
的资金周转能力有些担忧。

（本报记者 方大丰）

东方东方 ICIC 供图供图

“化妆刷之乡”建设
“百亿元级”产业集群

本报记者 陈 华 通讯员 李长龙

火热的8月，位于合肥经济技术开发区的江淮
汽车生产车间内一片忙碌。在流水线的末端，江淮
大众首款新能源车型思皓 E20 正在组装调试中。
也就在这个8月，思皓E20将正式对外销售。

与其相隔不远处是另一款新能源汽车江淮蔚
来汽车生产基地，这里有着全球首条全铝车身自动
化生产工厂。

另一家国内封装测试行业的龙头企业通富微
电子则已具备4层堆叠量产能，今年内还将建成一
条世界先进的包含10多种12寸国产装备的液晶驱
动芯片封装测试生产线。一条涵盖设计、制造、封
测、装备、材料等集成电路全产业链已初具规模。

“短短两三年时间内，一大批创新型企业孕育
而出。”合肥经开区招商局局长吴文利介绍说，依托
产业优势实施科技赋能，让产业插上科技的翅膀，
经开区提出打造“新芯之都”的计划正在变成现实。

从黄金期到严峻期：
压力和阵痛交织叠加

20多年来，合肥经开区一直是安徽省对外开放
的排头兵，更是合肥市工业发展的主引擎，尤其是
基于安徽省提出的工业强省及合肥市提出的工业
立市战略，制造业发展与产业升级在“十二五”末迎
来了爆发期，合肥经开区也成为安徽省首个2000亿
元产值的开发区。

进入“十三五”，随着国家一系列创新驱动发展
战略的深入实施，科技创新成为引领发展的第一动
力。以制造业发展为基础的合肥经开区，由于庞大
的工业体量，使得稳存量、保增长的压力剧增，面临
着双重挑战。

不仅如此，当时的合肥经开区还面临着产业结
构单一、发展质量不高以及战略性新兴产业不足的
问题。

合肥经开区管委会主任杨伟认为，这些问题相
互叠加、错综复杂，已经到了十分严峻的程度，如不
及时有效解决应对，经济发展必将出现滑坡。

记者了解到，2015年之前，合肥经开区更像是
一个“加工厂”，很多制造业项目附加值不高，产值、

税收“两头在外”，高新技术企业、中小科技创新企业
发展难有作为，创新平台、众创空间寥寥无几，并面临
着发展空间上受限的问题。

“还有一个关键点是人的思想没有转变，做大项
目、搞大工业，对科技创新认知不足。”杨伟说，“为此，
从2016年开始，我们提出了全面‘二次创业’，就是要
构建改革开放新高地，在创新提升中寻求突破。”

从惯性思维到创新思维：
一张蓝图干到底

转变观念再出发，“二次创业”如何干？
“规划先行，这是经开区的传统，必须做好顶层设

计，要把四梁八柱立起来。”杨伟说。
合肥经开区开始从顶层设计入手，以系统化思

维，全面布局：以产业为核心，排定“十三五”总目标任
务的时间表、路线图，系统构建“10755”（十大产业、七
大创新平台、五大开放平台、五个专项工作）工作体
系，细化方案并考核到人。

合肥经开区发展研究中心主任王峰介绍说，有了
这样一个体系，真正解决了要干什么、谁来干的问题，
从全区层面到各工作推进组，再到各部门，都在围绕
各自“中心轴”，有层次、有次序的循环。

“有了‘二次创业’的总设计、总体系，为我们指明
了朝着‘发展什么样的经开区’‘如何发展更好的经开
区’的道路上不断前行。”在杨伟看来，“二次创业”再
出发，将要解决的是园区以往发展不平衡、不充分的
问题，体现的是新的发展理念下对经开区新格局、新
模式的探索。

那么，如何提升创新驱动力呢？合肥经开区认
为，不能抛开产业优势谈创新、搞科技，这不是一个简
单的由此及彼的问题。为此，他们提出“科技+产业”
的产业创新战略，让产业插上科技的翅膀。

园区一方面推进企业研发机构、技术中心建设，
鼓励企业建立科技孵化器，嫁接互联网、大数据、人工
智能等与之关联产业，加速家电、汽车、电子信息等主
导产业迭代升级。另一方面与清华、天大、北外、中科
大、哈工大等科研院所实现良性互动，推进清华公共
安全研究院、哈工大（合肥）国际创新研究院等“七大
创新平台”产业化，着力打造世界级的新能源汽车（60
万辆）基地、高端芯片基地、公共安全产业化基地、全
球最大的笔电研发制造基地、全球首个口服胰岛素胶
囊基地，形成若干世界级产业集群，推动科技创新优

势转化为产业竞争优势。
依托七大创新平台，该区还实施科技中小企业

“四个倍增”（数量、规模、效益、创新能力）计划，运用创
新券、科技贷、高企贷等金融手段，设立基金大厦，构
建科技企业成长生态体系。

数据显示，目前，合肥经开区战略性新兴产业占
比超过 60%，规模以上高新技术产业产值占比达到
72.2%，发明专利申请量年均增长 12.8%，授权量年均
增长42%。今年上半年，该区高新技术产业增加值增
长13.3%，高新技术产业对工业的贡献率达到87.8%，
成为拉动工业增长的重要动力。

从“制造中心”到“新芯之都”：
新兴产业塑造核心竞争力

记者了解到，为深化要素市场改革，合肥经开区
自2016年起实施“创转升”（创新转型升级）行动，在安
徽省率先建立以“亩均效益”为核心的企业绩效综合
评价制度，对占地工业企业实施综合绩效考评和差别
化资源要素配置，率先向转型升级的“深水区”挺进。

一退一进之间，园区实现了效率和动力变革。
合肥经开区管委会副主任孙余洲在接受记者采

访时说，“创转升”行动带来的效应十分明显。2018年
全区占地工业企业亩均税收、亩均主营业务收入、亩
均利润分别较上年增长了16%、39.5%、23%。

记者在天麦生物制药公司了解到，在合肥经开区
历经13年的孵化、研发，公司已形成了7大产品、28品
规的全系列胰岛素针剂产品链，不久前还建成了全球
首条口服胰岛素生产线。

合肥经开区管委会副主任张露说，该区主动参与
全球创新链、产业链、价值链合作，目前落户该区的世
界500强企业达到35家，超过全省的1/5；日资企业39
家，是中西部日资企业最集中的区域。

数据显示，“十三五”以来，合肥经开区GDP、工业
增加值等主要经济指标均保持了两位数增长，经济稳
中有进，特别是“进”的蓄势加速。刚刚过去的上半
年，该区14项主要经济指标大多数超过预期，GDP保
持两位数高位增长，规模以上工业增加值增长10.7%，
战略性新兴产业产值增速达到16.2%，多项指标显示
产业演进和动能转换明显向中高端迈进。


