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世华智业获银行授信 10亿元
本报讯 近日，世华智业投资集团与中国

农业银行平谷支行签署战略合作协议， 获得
10 亿元的授信额度。

今年 6 月以来，银行资金相对紧张，国内
银行间甚至出现“钱荒”的流动性紧张局面。在

此背景下， 世华智业集团获得银行高额度授
信，其商业模式以及发展前景获得认可。 世华
智业在创立之初就定位总裁培训等高端市场，
世华智业集团董事长姜岚昕称：“虽然技能类
培训已经异常火爆，但针对企业家、高管的高
端管理培训只是刚刚起步，市场潜力大。 ”

有资料显示，截至 2012 年，中国培训市
场已形成 9600 亿元的规模， 每年参加各式
培训的有近 1 亿人次。 这个市场还在以每年
20%的速度增长着。即使这样，目前的培训行
业仍是一个处在上升期的的行业，未来 3 年
内，将会有 4000 多亿元的市场缺口。 （于雪）

北京业主感慨租房收益率低， 租房客
却被“高租金”压得喘不过气

房屋租金被谁赚了
本报讯 （记者赵昂）“一套 100平方米的

两居室， 报价 400 万元， 但租出去一个月才
6500元，一年不过 78000元。”在北京朝阳区劲
松的一个小区门口，有意出租自己房屋的业主
李女士正在和中介讨价还价，“400 万元存银
行，一年的定期利息有 12万元，存 5年定期一
年是 19万元。 ”这个小区的斜对面，就是之前
曾被媒体曝光“80平方米两居室住进 25人”的
首城国际小区，不少租房客被“高租金”压得喘
不过气。

据李女士介绍， 从 2002年到 2008年，这
一小区的两居室月租金从 3300元缓慢爬到了
4000元。 在实行限购令后，房租出现猛涨，限
购的第一年月租金达到了 4800 元，而等到她
在今年 3月和承租方洽谈续租事宜时，对方主
动将租价调到了 6500元。 “对方说，怕我不租
了或者换别家，赶紧先涨价，因为限购以后房
子不好找。 ”李女士算了一笔账，10年前买的
房子， 租出去 10年回本了， 但现在 1年租房

子，如果房子不涨价的话，租金收益率只有不
到 2%，尚不及银行一年定期存款利息。李女士
抱怨说，“物业费、取暖费也是由业主负担的。”
对于媒体曝光周围小区出现的月收益达 2 万
元的群租房，不少北京本地业主向记者直言，
自己不会允许房子被分割出租。

曾经在劲松地区租房的刘晓博告诉记
者， 自己是在一个同城类网站上找到的分割
出租房源，一间主卧月租金要 2500 元，他只
见过二房东， 一切事宜都由二房东办理，“听
说大房东是浙江人，有不少房子，平时人不在
北京”。

“分割出租的收益远比整套出租高，但一
般都是外地投资客这样做。 因为群租对房屋
破坏太大，他们只投资，不会收回自住的。”一
名中介业务员告诉记者。

有统计显示， 北京的房租价格已连续上
涨 52 个月了。 有专家表示，要降房租应先解
决房屋空置率问题。

“数据流量月底清零”引发持续争议
专家认为，降低手机流量标准资费是解决之策

本报实习生 杨召奎

自己购买的每月 150M 手机流量，若
当月没有用完，下月就被服务商清零，这让
长沙消费者刘明觉得很不公平， 于是他一
纸诉状将长沙移动告上了法庭。据悉，法院
已经受理此案， 并将于 9 月 4 日下午开
庭。而此事经媒体报道后，引发了舆论关于
“数据流量月底清零”是否合理的热议。

“这个案子有代表性，值得关注。”朱永
平是最早站出来评论此事的律师，他认为，
“从法律的角度来看，我们是要根据合同的
约定来确认两者的关系———当消费者购买

套餐的时候，相当于签订了合同。 ”他还认
为，如果没有写明“不能退还套餐中剩余的
流量”，则属于“约定不明”。 无论是哪种情
况， 套餐的剩余部分便视之为公民的财产
必然归消费者。

资深评论人士何勇海也认为， 手机上
网剩余流量清零，属于典型的霸王条款。他
建议，将手机上网流量“清零制”改成“累积
制”。

不过， 也有人认为流量套餐原本就是
“限时优惠”服务，流量套餐的实质是，一定
时间内，消费者保证购买流量数量，运营商
则提供便宜价格， 月底清零也不是变相扣
费。优惠有期限，流量套餐在计费周期结束
后即月底清零也无可厚非， 消费者未使用
完套餐内的流量， 可视为对此种优惠的部
分放弃，不属于运营商“变相扣费”。

有业内专家指出， 要求运营商为消费

者剩余的数据流量进行积累的做法并不合

理。 电信业务的基本特点是生产与消费同
时进行，只有消费者进行消费的时候，电信
运营商的网络和系统才开始进行生产，不
消费即无生产。 资深财经评论人士刘远举
则认为，流量不能视为实体财产，而是一种
服务。 流量的打包销售， 以及流量月底清
零， 都是一种出于经济规律的合理的销售
方式。 但他同时表示，合同应该更清晰，以
免侵犯消费者的知情权。

“其实清不清零也无所谓，只是希望上
网资费能低些。”有消费者认为，“降低手机
上网标准资费， 这样大家就不会太担忧流
量用超了。”至于套餐是否清零的问题，“降
价了，大家就不会那么计较了。 ”

通讯专家付亮在接受媒体采访时也表

示，“简化套餐、 将流量标准资费降到每兆
1 元以下，可能是唯一的解套办法。 ”他认
为，虽然运营商提供了多种套餐组合，但用
户的流量使用具有不确定性， 用户必须在
月初前就确定选择的套餐， 而运营商 2G
资费中标准流量资费、 套餐外流量资费都
明显高于套餐内，这“导致用户流量用超了
不满意，用不完也不满意。 ”

重庆许多大中型药房开辟副业，经营项目包括食品、玩具、日化用品、大
米、食用油，甚至还有锅碗瓢盆

药店办副业办成了杂货铺
本报记者 李国

本报实习生 王其巍

8 月 19 日中午， 家住重庆上清寺中山
三路的市民刘女士， 在家门口的和平药房，
买了两瓶色拉油， 并顺带捎回了一瓶沐浴
液。 “如今在药店，除了可以买到药品，还能
买到米、油、沐浴液、饮料、方便面，甚至卫生
纸，简直就像一个小型超市。 ”刘女士笑着
说。

九成药房开辟副业

记者近日走访发现， 目前重庆许多大中
型药房都已实现跨行业经营，和平药房、桐君
阁药房都设有日化用品、 食品专区， 品种不
少。在沙坪坝正街的同生药房，福利彩票也悄
然进驻药店一隅； 在大坪中学附近的一家药
房，连眼镜也堂而皇之登上柜台；而重庆万鑫
药房在南坪南城大道新开出的一家药房，更
直接将药品的售卖面积大幅减少， 药品售卖

区只占店面面积的三分之一， 店内其余区域
摆上了婴幼儿用品和保健品。

在记者走访的 20 余家药房中， 逾九成
在店内开辟副业，经营项目包括食品、玩具、
日化用品 、大米 、食用油 ，甚至还有锅碗瓢
盆。 而根据今年中国医药连锁协会数据显
示，我国零售药店已近 40 万家。一边是数量
庞大的药店，一边是 GSP、限售令、降价令、
药品分类及国家新医改政策实施后，药品毛
利下降、药店生存空间被压缩的现状，药店
能实现盈利的约占 30%； 无利或微利 20%，
处于亏损状态的药店占 50%。药店仅靠卖药
难以为继，有近 80％的连锁药店已经开展非
药品经营。约 15％的连锁药店正在计划进行
多元化经营。

药店搞多元化经营违规吗？ 记者从重庆市
食品药品监督管理局了解到，只要出售货品是
核准的范围内，就属于合法经营。 但药店必须
严格遵守有关规定，如药品和非药品要分开摆
放，绝对不能将非药品作为药品向顾客推销。

“赔本赚吆喝”的无奈
“现在门店房租翻着跟头上涨，人工费用

节节攀高，药房利润大幅下降。”重庆万和药房
总经理李汉辉表示，各项经营成本一路走高，
企业利润空间一再被压缩， 因此只有通过销
售非药品类的商品，来获取新的利润增长点。

李汉辉给记者算了笔账：“2012年连锁药
房续约房租的成本已增加 30%， 人工成本平
均增加 15%， 今年我们要面临 50%的成本增
长。 ”他表示，若不尝试非药品市场经营，多家
药房只能“赔本赚吆喝”。

一方面是经营成本逐年上升， 另一方面
不少客源被分流。据介绍，国家新医改方案出
台，国家基本药物制度建设启动实施，对零售
药店的影响很大。 “老百姓买药图的就是便
宜、方便，社区卫生中心的药物‘零差价’，还
能医保报销，老百姓愿选择哪一方，结果显而
易见。 ”重庆和平药房董事长柏润表示，近年
来，国家发改委下调药价的“利剑”频出，相信

未来的力度将会更大，加之“零差价”政策进
一步推行，药店方便、廉价的优势会越来越弱
化，不少客源被分流。 为了生存，药店只有寻
求多元化发展来“自救”。

鸡肋能否变熊掌？
“目前行业内做得好的，日用品和食品的

销售仅占整个药房销售总额的 1/5 左右；而
在沿海地区可达到 1/3。 ”重庆万和药房连锁
有限公司副总经理吴均福坦言， 目前药房的
多元化发展并不理想。 在他看来， 有三个原
因：一是数量较少，选择面太窄；二是在增加
业务时， 没有分析过药店覆盖面内的顾客需
求； 三是缺少专业人员。 原本想鱼和熊掌兼
得，如今却食之犹如鸡肋。

“相比于大型商超，药房的议价能力较
弱，采购成本相对较高，而市民购买生活用
品时，又习惯于到大型超市‘一站式’购齐。
相比之下，药房在品种方面缺乏竞争力。 非
药品的利润与预期相去甚远，最初预计利润

占比是 10%，目前运行下来才 2%～3%。 ”吴
均福说。

重庆桐君阁股份有限公司余勇告诉记
者， 目前公司将多元化经营的重点集中在虫
草产业化模式上， 日化用品和食品的比重相
对会逐步减少。李汉辉则表示，要在多元化的
道路上越走越远，做大做强，必须以“药学服
务”为根基、以“健康需求”为核心、以现代消
费者的“消费需求”为导向，全行业齐心协力，
共同搭建好药店的多元化平台。

“近年来，流通领域的风向标发生了显著
的变化。大家普遍关注的是成本上涨、电商冲
击、零供关系等问题。 我觉得，最根本的问题
是消费者变了，企业没有因客而变。那些做得
杰出的零售商，都对顾客的感受很有感觉。 ”
重庆医药行业协会副秘书长郭绪忠说， 药房
多元化还是得回归本源，关注药与健康。唯有
建立在坚固的渠道品牌基础上， 药房多元化
尝试才能成功破解议价能力差、 销量低迷等
难题。

8 月 21 日，湖
南省衡阳市石鼓区

永兴家居广场的违

建楼顶别墅在相关

部门的监督下被拆

除。 衡阳石鼓区永
兴家居广场有一个

近 2 万平方米的
楼顶。 在这个近三
个足球场大小的家

居广场楼顶上，25
栋别墅整齐地排列

着，极为壮观。
CFP 供图

山西汾酒进行品牌再创新
财报显示，上半年实现营业收入 40.65亿元；上市公司股东的净利润 9.86亿元

本报讯 “三公消费限制”、“塑化剂风
波”、“勾兑门”等事件，让中国白酒业陷入深度
调整期。 近日，清香型白酒代表———汾酒集团
在北京举行发布会，推出新品 “杏花村 3号”，
把目标群体定位在年轻消费市场，主要面向 70
后、80后消费群体，打造“年轻态”白酒新派代
表。同时，山西汾酒发布今年上半年财报。财报
显示，上半年公司实现营业收入 40.65亿元，同
比增长 6.52%； 实现归属于上市公司股东的净
利润 9.86亿元，同比增长 7.34%。

在新品发布会上， 山西汾酒集团董事长
李秋喜表示，此次推出“杏花村 3 号”，是汾酒
集团坚持市场导向，引领消费潮流、对杏花村
品牌进行全方位创新的重要举措。此次“杏花
村 3 号”新品从理念、包装、品质方面进行了

较大的突破性创新。
据了解， 杏花村 3 号将先推出 2 个系列

产品，价格区间从 100 元到 300 元。在渠道推
广上， 杏花村 3 号除了传统的白酒实体渠道
经销方式，还将在电子商务方面有创新举措，
不仅仅是依托互联网平台开店卖酒， 未来还
将透过更多创新应用， 实现产品与消费者之
间的零距离接触。

李秋喜还提到，2013 年，在行业整体不
景气的情况下， 上半年汾酒集团逆市上扬，
销售收入 70.8 亿元，同比增长 16.76%，实现
利税 26 亿元。 在新品发布当晚山西汾酒发
布的今年上半年财报中显示，上半年汾酒集
团实现营业收入 40.65 亿元 ， 同比增长
6.52%， 实现归属于上市公司股东的净利润

9.86 亿元，同比增长 7.34%。 其中，白酒系列
产品营业收入 38 亿元，同比增长 7.13%，毛
利率 77.74%，比上年增加 0.52 个百分点。

“从市场的角度来看，杏花村 3 号真正迎
合了这一主力消费群体的需求。”一名白酒业
观察人士认为，随着年轻消费群体的崛起，中
国白酒业要想与“70 后、80 后”新生代群体产
生共鸣， 突破目前消费断层所带来的市场僵
局，必须为此做出转变。

一位来自白酒企业的业内人士指出， 现在
中国白酒行业正处于深度调整期， 但危机即转
机。 杏花村 3号以“健康饮用”和“微醺文化”破
局，不断扩大的年轻消费市场，对汾酒来说无疑
是一个重要的机会。 或将率先抢占市场份额，让
中国白酒回归到健康发展的轨道上来。 （卫之）

湖南衡阳：
违建楼顶别墅开始强制拆除

一个人，下到数十米深的海底，黑暗中独自摸索，该怎样克服那扑面而
来的恐惧和孤独，如何化解突如其来的障碍和险情，完成艰巨的打捞使命？

在黑暗的海底打捞

本报记者 蒋菡

在人群中，即便没有穿上工作服，你也
可以轻易地认出他们。这些在漆黑的海底打
捞沉船的汉子，一个个体格魁梧、肩膀宽厚、
皮肤黝黑、神情坚毅。

具备强健的体魄是从事潜水员这项高
危工作的前提， 但常年的高强度水下作业，
让他们一天天远离了健康。在交通运输部烟
台打捞局，老潜水员戚明对记者说：“潜水员
没有好腰腿，没有好肠胃。 ”

烟台打捞局承担着我国北方海域的非
人命救助、 沉船沉物及遇险航空器打捞、难
船溢油清除等国家公益性职责。 1974 年建
局以来，该局圆满完成海上应急抢险作业千
余次， 成功救助各种遇险船舶 300 余艘，随
船获救 3000 多人，成功打捞大型油轮、大中
型货轮及海上钻井平台 65 艘。

“赶潮水作业，饿着肚子下水
是常事”

海水从涨潮到落潮大约 6 个小时，一天
两次，每次潮水涨到最高和落到最低时各会
维持大致 2 个小时———这正是潜水员们必
须争分夺秒作业的时段。

“在海上都是赶潮水作业，所以饿着肚
子下水是常事。 吃饱了下水也不行，因为潜
水员们腰上都系着铅块，肠胃被压着，难以
正常蠕动消化食物。 ”戚明说。 1977 年，他参
加了广州潜水学校的第一期潜水员培训班，
进入烟台打捞局当潜水员，并经过刻苦钻研
业务，成为国内知名的救捞专家。

当举世瞩目的“大舜”轮打捞工程进入
沉船扳正的攻坚阶段，他跳出传统打捞工艺
的约束，大胆提出了依靠特制桩头做沉船打
捞生根点、限定桩头高度的施工方案，为工
程提前完成奠定了基础。

潜水服袖口的皮比较薄，容易被钢丝等
尖锐物戳破，灌进海水。“二三月份下水最遭
罪了 ，40 米以下的海水能有 6 到 10 摄氏
度，越往上越冷，大概只有两三摄氏度，穿 4
套厚毛衣，关节还觉得冷。 ”他说。

“只有兄弟们都安全，当队长
的才能心安”

“我的关节也不好。 北方冬天海水太冷，
而且以前设备不好， 不仅容易漏水， 还特别
沉，关节吃不消。”于军说。他曾是烟台打捞局
的潜水队长，刚被调到该局天津办事处工作。

潜水按装备的轻重，分为“重潜”和“轻
潜”。重潜装备包括潜水衣、头盔、压铅块、铅
鞋、供气管等，加起来有 75 公斤重，其中，仅
胸前、胸后背的两块铅就重达 25 公斤，一双
铅鞋也有 14 公斤重。

“1989 年刚参加工作的时候，基本都是
穿戴重潜装备， 光是一顶大铜帽就有 30 多
斤，在水下只能爬着干活。 ”于军说。

现在潜水员主要采用轻潜设备，轻便多
了，安全性则大为提高。原来只有一路气源，
现在有三路。 “新型潜水服让冬季作业也不
再那么难熬了， 头盔和脚上都有热水流动，
暖呼呼的。 ”他说。

干了 24年潜水的于军曾先后参与、指挥了

世界上最大的挖泥船“奋威”轮、“海鹭 15”轮、
“AFFLATUS”轮的打捞等重大救助打捞工程。

“奋威”轮打捞举世瞩目。 于军时任工作
母船“芝罘岛”船代船长，他不但要保证整个作
业现场船舶安全、人员生活的有序进行，还要
指挥潜水作业。在起浮的关键几天，他曾经 60
多个小时没有合眼，双眼布满了血丝，像一台
不知疲倦的机器。 在打捞人员的共同努力下，
“奋威”号仅用 26天就被成功打捞出水。

连续几天几夜的干活，站立太久，令他
的脚踝受了伤。 “现在下个楼或走路时间长
了脚都会难受，皮鞋也不能穿。 ”

回想自己的潜水队长生涯，他最大的感
慨就是压力大责任重———既要完成打捞任
务，又要确保每个潜水员的安全。 从下水前
布置现场到检查气源、潜水设备、应急系统，
直至潜水员最后一刻卸完装，于军都始终坚
守在一线，不敢有一丝一毫疏忽。“只有兄弟
们都安全，我这当队长的才能心安。 ”

能见度几乎为零， 在水下干
活“全靠摸”

大海深处几乎漆黑一片， 潜水员一移
动，淤泥上扬，能见度几乎为零，他们在水下
干活“全靠摸”。

下水打捞沉船之前， 潜水员必须仔细研

究图纸， 搞清船体的每一个部位， 并熟记于
心。水下作业时，潜水员的头脑则一定要保持
清醒，否则很可能走不出那迷宫一样的船舱。

黑暗的海底， 电线可能将人绊倒或缠
住，锋利物可能割破供气管或潜水衣，冬季
呼吸皮龙和供气阀门很可能会被冻住，打千
斤洞随时都有塌方的危险， 最危险的是放
漂———潜水员因操作不当或意外情况而失
去控制能力，在正浮力的作用下，不由自主
地迅速漂浮到水面。

潜水员在水下工作时， 所承受的大气压
通常比正常气压高出 1 至 3 倍， 每下潜 10
米，就会增加 1个大气压。 “在水中下到一定
深度，就会明显感觉空气密度加大，呼吸起来
感觉就像喝玉米粥一样， 我们称为 ‘喝空
气’。 ”戚明说。

工作结束时， 潜水员不能直接浮出水
面， 而是上浮到十几米时就要开始逐段减
压，一般每隔 3 米停留一段时间。 “在水下，
氮气在血液中比例加大， 若不及时排出来，
会在血管中产生气泡，令血管流通不畅。 若
减压不合适， 气泡可能永远留在血液中，落
下严重的职业病。 ”戚明说。

中消协开展 2013年度
“旅游、餐饮消费者调查评议”活动

本报北京 8 月 20 日电 （记者 陶映荃）
记者今天从中国消费者协会了解到 ，2013
年，中消协将开展“旅游、餐饮消费者调查评
议”活动，活动由去哪儿网作为承办单位。

据介绍， 此次调查评议项目将围绕 “旅
游”、“餐饮”等相关问题设置调查问卷，分别就
旅游交通、住宿、旅行中就餐等消费者常见投
诉问题进行调查，以及就相关问题征求消费者
意见和建议，争取通过评议掌握消费者需求。

武汉 80万吨/年乙烯项目投产
本报讯 （记者张翀 通讯员 何俊）日前，

武汉 80 万吨/年乙烯装置生产出合格产品，
标志着武汉乙烯及其配套项目开车成功、全
面投产。

武汉 80 万吨/年乙烯项目是中国石化
“十一五”重点工程，也是湖北省的“一号”工
程。 项目总投资概算 165.63 亿元，历经三年
建设，共新建 11 套主要生产装置及相应的公
用工程、辅助设施。 项目建成投产后，将填补
我国中部地区没有大型乙烯项目的空白，对
促进中部地区崛起、推动区域经济协调发展，
优化中国石化产业布局， 提高石化产业整体
实力具有重要意义。

河北选树“最具社会责任企业家”
本报讯 （记者李昱霖 通讯员耿香会）从

今年起，河北将在各类型企业中开展选树“最
具社会责任企业家”活动，以期进一步深化劳
动关系和谐企业创建活动， 促进全省经济社
会健康发展。

评选标准规定，“最具社会责任企业家”
所在企业曾获得河北省 AAA 级劳动关系和
谐企业称号，企业家要善待员工、善待环境、
善待社会。 企业家要牢固树立以人为本的理
念、牢固树立可持续发展理念、牢固树立回报
社会理念。所在企业诚信守法经营，社会信誉
度良好，近三年无工商、税务、质监、劳动保
障、环保、安全生产、海关、消费者权益、银行
等方面的不良监管记录。

嘉陵江大桥基础工程提前完成

本报讯 (记者李国 通讯员陈勇)日前，重
庆红岩村嘉陵江大桥基础工程比合同工期提
前 10 个月完成建设任务。

红岩村嘉陵江大桥主塔基础工程是
2013 年重庆市重点工程。自 2012 年 12 月 30
日开工建设以来， 承建单位中铁上海工程局
嘉陵江大桥项目部以“和嘉陵江洪水赛跑”的
实干精神，通过“六比六创”立功竞赛活动，抓
住嘉陵江枯水期水位不高这一千载难逢的有
利战机，对施工方案反复论证优化，编制了科
学合理的施工方案，并对工期进行倒排，进场
不到半个月就迅速打开了施工局面。

云南货运铁路
“心脏大手术”提高运力

8月 21日，施工人员搬运撤出的旧钢轨。
在为期 20 天的更换道岔大修中，施工人

员将把昆明东站陈旧老化的 51 组木枕道岔
更换为钢筋混凝土枕道岔。 此次进行施工的
昆明东站是沪昆、成昆、南昆三条铁路干线
的交汇点，是昆明铁路局货运运输枢纽编组
站和云南货运铁路的“心脏”。 大修后，昆明
东站日均解编货物列车将由 65 列提高到
78 列，日均办理货车量数从 6590 辆增加到
8120 辆。 新华社记者 秦朗 摄


