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“

父母相亲会
”

缘何流行
慕容素娟

成露

“

点钞费
”

输掉的是银行服务
点钞费引起的争议

，

不在于它该不该收
，

能不能收
，

收多收少
，

怕的是银行在收费上向
“

优等生
”

看齐
，

在服务提升上却是个
“

劣等生
”

������

银行在服务上没见有多大改进
，

倒在收
费上毫不落后

，

收费之多
、

之密集
、

之快速令
人咂舌

。

比如
，

银行最近开收的
“

点钞费
”。

北京一位市民近期到农业银行存了
300

个
1

元硬币到个人账户上
，

银行收了她
6

元
钱手续费

。

而
3

月份她去该行存硬币时
，

银
行还没有这项费用

。

银行给出的解释是
，

按
照总行的清点硬币收费标准

，

200

个硬币收
5

元点钞费
，

每增加
100

个
，

加收
1

元
。

问题是
，

倘若她存的是
300

个
1

分硬币
呢

？

总共
3

元的存款
，

银行要收
6

元点钞费
，

岂不是还要倒贴
3

元钱
？

精明的银行不会没想到这个问题
。

只
是

，

银行讲的是
“

服务标准
”，

讲的是
“

市场规
则

”，

不管你实际存钱多少
，

而是银行数了多
少枚硬币

，

在他们看来
，

数
300

枚一元硬币
和数

300

枚一分硬币所花费的时间和人力
成本是一样的

，

那么付费就没有区别
。

如果

存户觉得不值
，

那就不要麻烦银行了
，

放自
家存钱罐省事

。

根据银行的解释
，

针对零钞的点钞费
，

其初衷是弥补人工成本
，

因为点零钞非常耗
费人力

。

零钞清点收费几年前便已开始收
取

，

但大多数银行只是针对企业
，

近期才逐
渐延伸向个人

。

不过
，

在很多人看来
，

点钞费似乎涉嫌
“

歧视
”。

银行办理存款业务必然要数钱
，

都

是数
，

为什么就特别
“

歧视
”

零钞
，

要收数钱
费

？

更何况到银行存零钱的人
，

除了一些喜
欢储蓄硬币的儿童外

，

主要是一些小商小
贩

，

在菜场里卖菜的
，

在街头擦皮鞋的
、

卖早
点的

……

本来他们收入就不高
，

好不容易赚
了点钱

，

去银行存钱还要被收点钞费
，

这
“

昂
贵

”

的点钞费不就是温柔一刀吗
？

银行特意
针对零钞收费

，

这种做法是对零钞和低端客
户的傲慢和歧视

。

小商小贩挣零钱
、

存零钱的艰辛
，

银行
并非不知道

，

而是不关注
，

银行有自己的价
值取向

———

我是金融机构
，

追求的是利润最
大化

，

又不是开慈善店
，

如果处处想到低端
客户的艰辛

，

银行还怎么向大股东交出漂亮
的成绩单

？

对于这富有争议的
“

点钞费
”，

有关部门
拿出了法律根据

：

2003

年
10

月
1

日实施的
《

商业银行服务价格管理暂行办法
》

规定
，

商
业银行可以对零钞清点整理储蓄业务收费

，

但零钞清点业务不属于实行政府指导价的
业务范围

，

实行市场调节价
，

收费标准由各
商业银行自定

。

换句话说
，

零钞清点收费是
合法的

，

但收与不收
，

收多收少
，

全凭银行自
己说了算

。

点钞费的争议
，

其实不在于它该不该收
，

能不能收
，

收多收少
，

怕的是银行在收费上向
“

优等生
”

看齐
，

在服务上却是个
“

劣等生
”。

以往的事实表明
，

银行在每一次收费上
，

总喜欢拿
“

国际惯例
”

当令箭
，

处处向国际收
费看齐

。

公众并非不能理解收费
，

然而银行在
服务的提升上

，

却习惯找各种借口诸如
“

需要

时间
”，“

人手不够
”

等等拖延服务质量的改
进

，

公众就不能不抱怨了
。

比如普通客户
“

排队问题
”

这个老大难
，

几年过去了也没有实质性改观
。

既然
，

银行认
为点零钞增加人力

，

要收取点钞费
，

那么普通
客户总在银行大排队浪费时间和精力

，

是不
是超过一定时间就向银行收取

“

排队费
”

呢
？

或许
，

哪家银行倘若真能向客户支付
“

排队
费

”，

那真是把顾客当上帝了
。

从
ATM

跨行查询
、

账户服务费
、

银行
卡年费

、

异地存取款费
、

短信提醒费
……

到
点钞费

，

一走进银行
，

就有
200

多项收费的
大网罩在头顶

。

为什么银行的每一次收费都
会引起较大的社会争议

？

原因恐怕就在银行
没有提供与收费相对等的服务上

。

超前收费
，

落后服务
，

这是银行进入服
务收费时代广受诟病的根本原因吧

。

在银行
提供诸多免费服务的时代

，

服务差的毛病公
众也就忍了

，

但进入收费时代
，

客户既然付
费

，

就有权利要求有对等的优质服务
，

而银
行偏偏在服务上是个短腿

，

客户就有挑它毛
病的权利

。

26

岁的刘玉国正坐在电脑前
，

静静地等
待着几家快递公司工作人员前来接单

，

然后
把成包的毛线打包

，

发往全国各地
。

当天
，

他
通过网络销售了

80

公斤羊绒纱线
，

销售额
5

万余元
。

河北邢台清河县是全国著名的羊绒集散
地

，

这里几乎家家都有羊绒生意
，

伴随互联网
技术的普及

，

这里的农民开始接触电子商务
，

用指尖在键盘上敲出一个又一个商机
。

30

万元到
1000

万元的突变
只要给予其平台

，

农民就会成为最精明
的经济学家

，

刘玉国发给记者的名片是含金
的

，

价值
10

元
。

他对记者说
：“

在很多商贸场合
，

人们交
换的名片特别频繁

，

很多时候刚接到手回头
就扔掉

，

我这个虽然贵
，

但他未必舍得扔
，

花
10

元钱让这些未来的商机记着我
，

很值
。 ”

聪明的刘玉国是清河县东高庄第一家使
用淘宝网进行电子商务交易的农民

，

这个拥
有

400

余户的小村里
，

像刘玉国这样从事网
络销售羊绒纱线的多达

300

余户
。

在过去两年内
，

这个不到
2000

人的小村
庄电子商务从业人员达到

1200

多人
，

注册品
牌达到

400

余个
，

淘宝商店年销售额在
100

万元以上的达到
20

多家
，

成为名副其实的
“

网店村
”。

打开百度
，

键入
“

酷美娇
”，

你会找到
26900

多个相关网页
，

很多网页上都是
“

酷美
娇

”

商标持有者刘玉国的网店信息
。

点开这位

东高庄人开办的淘宝店铺
，

会发现羊绒纱线
、

纯貂绒线
、

纯山羊绒线
、

手编毛线以及羊绒衫
裤等羊绒制品色彩丰富

、

品类繁多
，

产品好评
率达到

99.99%

，

信誉达到了一个
“

皇冠
”。

如今
，

刘玉国通过网络销售的羊绒制品
交易额达到

1000

万元
，

在全国毛线类销售中
名列第三

。

之前刘玉国采用的是传统的走出去的方
式

，

拿着样品拎着皮包去江浙一带去推销
。

往

往还没进门
，

就被人家赶出去
。

现在他足不出
户就可以将自己的产品进行展示

。

刘玉国马上就要上马几百万的生产车
间

，

自从采取电子商务的手段
，

他的销售额从
过去一年

30

多万元突破到了
1000

万元
，

在
自己的平房里创造了互联网时代的奇迹

。

在网络普及中抓住成长机会
早先的刘玉国曾在海拉尔开了一家实

店
，

长时期保持每天销售
100

多件羊绒衫的
记录

。

然而对朋友和亲戚的过度信任让他在
一次生意中损失了

20

多万元
。

消沉中
，

他开
始接触电脑网络

，

掌握了一些初步的电脑知
识

。

此时
，

他通过给人运货积攒了部分资金
，

于是重新购买了几台机器
，

开始了羊绒加工的
生意

。

这一次
，

他的产品选择在网络上销售
。

由于淘宝的网络销售减少了大量中间环
节

，

同时给予其产品充分显示
，

而且按照其第
三方支付宝的交易规则

，

不用担心资金回笼
问题

，

非常有利于刘玉国这种创业的年轻人
。

他起早贪黑地干
，

不断发展
，

后来还招聘了邻
近的几个年轻人守在电脑前给其做客服

。

生
意越做越大

。

在他家院子的一个角落
，

是仓库
，

按照用
户的要求

，

他招聘人手进行装箱打包
。

每到固
定时间

，

申通等快递物流公司就轮流过来上
门服务

。

伴随这个村电子商务的发展
，

物流行业
围绕这些商机也展开了竞争

。

三轮
、

摩托
、

汽
车各种运输设备

，

各种优质服务保障了货物
的发送

。

即使是在夏天这样的淡季
，

在接受记者
采访的短短一个小时内

，

他就已经发送了
6

件去往全国各地的货物
。

“

这在原来传统的商业模式下很难想象
。

我们发现了这个商机
，

就要做大做强
，

争取将
影响力打出去

，

占领先机
。 ”

刘玉国没有满足
现状

，

他要为成为行业领先继续努力
。

网络生意取代了喝酒打架
之前东高庄村的年轻人

，

一到天黑经
常聚集在一起喝酒

，

喝多了就打架
。

现在都
在家里

，

守在电脑前
，

精心地看护着自己的
生意

。

因为即使在网上开店
，

也不是谁都能赚
到钱的

，

同样需要付出大量的汗水与智慧
。

他
们现在都把心思花在怎么在网上打开自己品
牌的知名度

，

怎么包装
，

请网模
，

花钱搞
“

网店
装修

”

每天的精力都花在了网络生意上
。

东高庄村毗邻清河县城
，

人口只有
1600

余人
，

拥有深厚的羊绒产业基础
，

全村大部分
从事羊绒生产加工

。

两年前
，

村里一批
80

后
、

90

后年轻人
，

借助一台电脑和一部数码照相机
，

开始在淘
宝

、

易趣
、

拍拍等网站上销售羊绒纱线
。

刘玉国在网上赚到钱后
，

一传十
，

十传
百

，

许多村民开始买电脑
、

装网线
，

到网上
“

淘
宝

”。

如今
，

在这个村子里
，

一家装四五台电脑
已是很平常的事

，

全村现已装有
300

余条网
线还不够用

。

去年
，

东高庄村通过电子商务销售羊绒
纱线达到

300

多吨
，

销售额达到
2000

多万
元

，

产品基本覆盖了全国
。

目前
，

清河已经成为中国羊绒纺纱网
络销售基地

、

长江以北毛衫类电子商务最
大业务交易区

，

占据长江以北毛衫类电子
商务资金流量的

20%

，

网络销售额超过
1

亿元
。

河北邢台有个
“

网店村
”

本报记者车辉

相亲
，

曾在上世纪七八十年代比较盛行
，

后来被自由恋爱慢慢取代
。

现如今
，“

相亲
”

一
词再次走入人们的视野

。

与传统相亲有所不同
，

当下的相亲年轻
人不再唱

“

独角戏
”

或
“

主角
”，

父母开始直接
参与

，

他们亲自上阵挑选未来的儿媳或女
婿

。

“

父母相亲会
”

在北京各大公园
，

如中山
公园

、

景山公园
、

玉渊潭公园
、

紫竹院
、

陶然
亭

、

国际雕塑公园等非常流行
。

这些相亲会有个共同特点
，

几乎都是父
母自发组织的

。

而且
，

相亲会的数据和规模在
不断增大

。

中山公园的
“

父母相亲会
”，

已经有
6

年多的时间
，

从最初几十人
、

几百人
，

到现
在的上千人

。

为什么会有越来越多的父母来替子女找
对象

？ “

父母相亲会
”

缘何流行
？

效果怎样
？

笔
者近期走访了北京中山公园

、

玉渊潭公园等
地的

“

父母相亲会
”，

了解情况
。

大龄未婚青年愁坏父母
5

月
16

日
，

中山公园的
“

父母相亲会
”

上
有

3000~4000

人
。

笔者在现场看到
，

很少有年
轻人的身影

，

基本上都是家长们在互相交流
。

许多家长替孩子写了征婚启示
，

征婚的男女
年龄中

，

30

岁
~40

岁之间的比较普遍
。

走动的父母挨个看着地上放置的征友信
息

，

找寻着自己觉得与孩子合适的人选
。

一位
家长看着相亲会告诉笔者

，“

这就像潘家园的
淘宝市场

，

每个父母都拿着一个
‘

放大镜
’，

在
找着自己看上眼的

‘

金娃娃
’。 ”

笔者随机询问了几位父母为什么来参
加相亲会

？

他们几乎都给出了相同的答案
：

子女工作压力大
，

空闲时间少
、

社会交际范
围窄

。

一位头发花白的大爷身旁放了三个孩子
的征友信息

，

笔者了解到其中有大爷自己的
孩子

，

也有亲戚的孩子
。

大爷说
，

自己的女儿今年
30

岁
，

在外企
工作

。

收入比较高
，

英语也比较好
。

但是因为
工作原因

，

一直没能找对象
，

把终身大事耽误
了

。

大爷说自己非常着急
，

孩子的婚姻大事解

决不了
，

自己晚年的退休生活也过不好
。

谈话
期间

，

大爷表情凝重
，

愁眉不展
。

67

岁的陈大爷在为自己的儿子找对象
，

儿子今年
36

岁仍是单身
。

由于从事法律顾
问

，

时间比较紧
，

平时也很少休息
，

没有时间
去找对象

。

一不留意
，

就过了
32

岁
。

全家开始
着急了

，

儿子也上了心
。

陈大爷说
，

孩子成家的事
，

现在是全家的
大事

，

现在是全家总动员
。

孩子找不到对象
，

老两口就无法心静
。

还有一对
70

多岁的老两口前来为孩子
找对象

，

儿子今年
38

岁
。

当笔者问他孩子为
什么现在没成家时

，

大爷有些抵触地说
：“

你
是好奇还是怎么着

，

我觉得这个问题没必要
回答你

。 ”

曾在婚介机构上当受骗
当笔者问到陈大爷

，

相亲会可能因受时
间和地点的限制

，

从而影响相亲的几率
，

不妨
尝试求助婚介

、

电视征婚或网站
。

一听到这
些

，

陈大爷生气地说
：“

那些都是一堆骗子
”。

陈大爷说
，

他们也曾试过这些途径
，

但是
基本上都不属实

。 “

婚介所就是要钱
，

你交了
钱

，

给你两个电话
，

就不管了
；

如果没成
，

那就
得再交钱才会介绍

。

有时变相收费
，

什么会
员

，

什么金卡
，

动不动就要交上百甚至上千
元

。”

陈大爷接着说
：“

报纸上面的征婚信息真
实性无法鉴别

，

我们更不敢相信
。 ”

陈大爷还说
：“

电视上的征友节目太不
好

，

炒作味道重
，

追求的是商业利益
。

真正为
老百姓婚姻帮上忙的有几个

？ ”

59

岁的王阿姨是一家汽车公司的退休
职工

，

她也告诉笔者
，

她和老伴也曾托两个婚
介给女儿找对象

。

“

我们交过两次钱
，

虽然不多
，

一次
200

元
，

另一次
300

元
，

但是最后没有一家婚介是
真正介绍对象的

。

第一家婚介是交完钱后没
过多久就搬走了

，

第二家婚介是交完钱后就
一直故意向后拖

，

拖得最后让你自动放弃
。 ”

王阿姨还说
，

她的女儿也参加过一些单
位组织举办的相亲会

，

这些相亲会都需要交
活动费

，

最后效果如何对方也不管
。

参加过几

次
，

也就不再去了
。

择偶观
、

婚姻观的两代冲突
相亲会上

，

一部分父母坐在某处
，

身旁放
着子女的征友单

，

这些父母经常来参加相亲
会

。

经了解
，

这些父母来参加相亲会
，

有的告
诉了子女

，

但相当一部分父母是瞒着子女来
来这里的

。 “

不敢告诉儿子
，

知道的话肯定不
让来

”，“

我们也是没告诉孩子
”……

一些父母
彼此交流着内心的焦急

。
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岁左右的平师傅和爱人也是在孩子
不知道的情况下来的

。

平师傅的儿子是医学
博士

，

今年
27

岁
，

刚参加工作
。

当笔者问到平
师傅

，

孩子的年龄不算大
，

也挺优秀
，

家长为
什么这么着急替孩子找对象

？

平师傅告诉笔者
：“

我们家孩子说
，

他准
备

30

岁之后
，

等事业有了起色
，

再考虑婚姻
大事

。

现在
，

他一下班就在钻研他的书籍
，

还
在忙着写书

。

他的注意力根本就没放在婚姻

上
。 ”“

孩子一路走来都是佼佼者
，

这么优秀
，

不想孩子自己把婚姻大事耽搁了
。

所以就过
来看看

，

帮孩子留意一下
。 ”

当笔者问
，

父母参加相亲会总要让孩子
知道

，

那时怎么办
？

平师傅说
：“

现在不同以
前

，

我们就是想尽一分作父母的心
，

我们的意
见只作一个参考

，

同不同意由他自己做决定
，

他掌握最终决定权呢
。 ”

67

岁的陈大爷从儿子
32

岁时就开始参
加

“

父母相亲会
”。

4

年来
，

他在相亲会上帮儿
子物色到好几位他认为条件不错的

。

不过
，

父
母与子女之间的择偶标准相差太远

，

陈大爷
帮助儿子找的对象

，

基本都让儿子否定了
。

“

儿子说不合适
，

觉得对方性格方面
、

生
活态度方面不喜欢等等

”，“

不像我们以前
，

别人提亲
，

两个人见一面觉得差不多
，

那父
母就给定下来了

。

现在不一样了
，

父母什么
决定权都没有

,

也只能起到一个帮助搜集信
息的作用

，

其余的都做不了决定
。 ”

陈大爷无
奈地说

。

“

父母相亲会
”

重在信息真实
父母相亲会

，

家长们主要看重的是这种
方式的真实性

。

在子女接触之前
，

最先是两个
家庭的父母先见面

，

从而降低了孩子被骗的
几率

。

通过与父母的接触
，

就可初步了解到对
方子女的家教情况

。

在这种前提下
，

再考虑双方子女的硬
件条件

，

如果双方父母觉得合适就替孩子
暂做选择

，

留下对方的联系方式
。

对于父母
来说

，

自己去把关觉得是比较安全保险的
方式

。

此外
，

替子女相亲
，

是父母对子女尽的一
份心

。

眼看子女岁数变大找不到对象
，

家长其
实比子女还着急

。

他们在尝试其他方式行不
通后

，

也就亲自来参加了相亲会
。

至于相亲会
的效果如何

，

父母有时也不过多考虑
，

他们这
样做更多是一种心理上的安慰

。

笔者在现场也发现
，

大多征婚纸牌的上
面

，

都要求对方是北京户口或是北京当地人
。

许多家长认为
，

现在几乎都是独生子女家庭
，

儿子如果找一个外地的媳妇
，

那么女方的父
母今后肯定要来北京

，

男方就得赡养照顾
。

如
果女方老家的亲戚过来北京玩或有什么事

，

那男方也得接待
。

这样一来
，

儿子娶的不单是
一个对象

，

而是一个家庭
。

鉴于此
，

男方家长
不愿意找非当地的

。

为女儿找对象的一些家长认为
，

女儿在
娘家时衣食无忧

，

也不用愁房子
。

如果找一个
非北京的

，

男方肯定得买房
，

那女儿将来还要
和对方一块还贷款

。

这种婚姻是给孩子添负
担

，

女方家长基本都不同意
。

这种想法
，

也是
影响父母相亲会几率的其中一个因素

。

另外
，

双方家长都想找一个比自己条件
好的

，

条件相当或稍差的都看不上
。

这样
，

家长
过于抬高自己也是父母相亲会的制约因素

。

不过
，

对于
“

父母相亲会
”

这种社会现象
的走红

，

一些年轻人认为
：

这是父母的一出
“

独角戏
”。

娃哈哈进军婴幼儿奶粉市场
本报讯

（

记者李瑾
）

5

月
26

日
，

饮料
巨头娃哈哈在北京宣布进军奶粉市场

，

推出高端婴幼儿配方奶粉
“

爱迪生
”，

正
式在全国一线城市上市

。

据介绍
，

为了保证产品质量的严格
把关

，

爱迪生奶粉全部原装进口
，

由娃
哈哈委托荷兰与瑞士的公司贴牌加工
生产

，

采用荷兰进口奶源
，

以上百年的
欧洲皇家企业为代工

，

从一流的牧场
、

一流的奶牛
，

到一流的配方
、

一流的生
产

、

一流的检测
，

爱迪生婴幼儿配方奶
粉在品质上

，

实现了
“

五个一流
”。

娃哈
哈预计今明两年第一阶段计划生产奶
粉

10

万吨
，

年销售目标冲刺
100

亿元
。

据了解
，

新品牌奶粉主要目标是一
线城市

,

销售网络
、

队伍将与娃哈哈原有
资源共用

,

目前已经启动了
200

个销售
网点

。

支付宝实现手机
“

无线
”

购物
本报讯

（

记者车辉
）

网购世界又出新
花样

，

如果你还是手捧电脑宅在家里网
购一族

，

现在动动手指头
，

就可以享受
无线购物

。

艾瑞咨询机构预计
，

2010

年中国手
机支付市场规模将达到

28.45

亿元
，

手
机支付用户总数将突破

1.5

亿人
。

随着
手机上网人群越来越多

，

WAP

网站携手
第三方支付的合作也更加紧密

。

支付宝
负责人告诉记者

，

他们已经在和多家外
部商户合作

，

为手机应用提供支付渠道
，

直接拉动这些商户的交易额的同时
，

也
意味着消费者将有更多消费选择

。

支付
宝无线业务负责人表示

，

如果支付宝账
户余额不足

，

则会跳转到卡通支付
、

手机
银行页面或者话费充值页面

，

用户可以
根据自身实际情况完成购买

。

新乡农产品质量安全获肯定
本报讯在日前召开的

2010

年河
南省农产品质量安全监管工作会议和
“

三品一标
”

暨农产品质量安全例行监
测工作会议上

，

新乡市
2009

年度农产品
质量安全工作成绩显著

，

一举拿下全省
“

无公害农产品认证工作先进单位
”、

“

绿色
、

有机食品认证工作先进单位
”、

等
5

项荣誉
，

囊括了全部奖项
，

这是新乡
市农产品质量连续

4

年获得省优
。

去年以来
，

新乡市各级农业部门大
力开展农产品质量安全整治暨执法年活
动

，

以种植业产品
、

水产品
、

农垦农产品
、

“

三品一标
”

和农资为重点
，

全面强化农
产品质量安全监管力度

，

分区域
、

分时
段

、

分步骤深入开展专项督查治理工作
，

切实保障市民安全消费农产品
，

全市农
产品质量安全水平明显提升

。 （

李梅
）

汉中公路管理局开展
“

六赛
”

活动
本报讯荣膺

2009

年全省公路行
业

“

劳动竞赛先进单位
”

殊荣的陕西省
汉中公路管理局

，

今年在全省重点公
路建设项目中又出新招

，

扎实开展以
赛进度

、

赛质量
、

赛安全
、

赛管理
、

赛创
新

、

赛廉政的
“

六赛
”

为主要内容的劳
动竞赛活动

。

通过在全省重点公路建设项目中
扎实开展劳动竞赛活动

，

汉中公路管理
局凝聚了力量

，

强化了管理
，

提高了质
量

，

有力地推动了省道
309

勉县至略阳
县

118.808

公里灾后重建工程等省重
点公路建设工程进度

，

预计全部工程将
比计划工期平均提前

2

个月完成
。

（

吴双峰
）

东海建设乡政府专职消防站
本报讯近日

，

江苏省东海县专职
消防站山左口中心站破土动工

，

填补了
乡政府专职消防站建设的空白

。

消防站
按照二级普通消防站标准建设

，

占地面
积

7

亩
，

建筑面积
2600

平方米
，

一期工
程总投资约

290

万元
，

建成后主要担负
该县西部四个乡镇灭火救援任务

。

近年来
，

东海县作为全国首批沿海
开放县和全国农村综合实力百强县之
一

，

经济发展迅猛
。

为全面提升东海县
西部山左口乡

、

李埝乡
、

双店镇
、

桃林镇
等四个乡镇及周边的消防安全总体水
平

，

该县采取乡镇合并建站的方式在山
左口乡建设政府专职消防站

。

该站计划
于今年

8

月份完成主体工程建设
，

年内
投入执勤

。 （

朱海涛李严
）

在华北平原的小村落
，

当地
300

户农民借助互联网的先进技术
，

实现
了年销售

2000

万元的电子商务奇迹
……

“

父母相亲会
”

在北京各大公园非常流行
。

这些相亲会几乎都是父母自发组织
，

规模不断增大
。

中
山公园的

“

父母相亲会
”，

已有
6

年多的时间
，

从最初几十人
、

几百人
，

到现在的上千人
……

每到周末
，

很多父母自发来到中山公园
，

参加父母相亲会
。

慕容素娟摄

“

网店村
”

的年轻人在网上实现着创业的梦想
。

车辉摄


