
认真倾听群众民意诉求

美丽富饶的珠江三角洲改革开放以来经
济社会发展迅猛

，

被称为
“

金色的珠江三角
洲

”。

坚如磐石般捍卫这里社会治安秩序的
，

是我们的公安干警
，

英雄的人民子弟兵
。

在这
闪耀着蔚蓝色威严的人民警察阵列中

，

有一
位被誉为

“

雄鹰
”

的公安战士
，

十几年如一日
，

在珠江三角洲边缘的中山市三乡镇和火炬开
发区

，

忠实履行人民警察的神圣职责
，

在自己
平凡的岗位上作出了不平凡的业绩

。

他就是全国五一劳动奖章获得者
、

广东
中山市公安局火炬开发分局局长李健生

。

首次亮相
：

神勇搭档徒手擒下
5

凶顽
李健生

，

1972

年出生于英雄辈出的
“

客
都

”

梅州
－－

我国十大元帅之一叶剑英诞生的
这片热土

。

身如其名
，

李健生自小就长得健壮
而虎虎有生气

。

他爱好习武
，

大学毕业后被广
东省运动技术学院选中进入省散打队

。

1992

年
8

月
15

日
，

李健生圆了人生第一个梦
：

出
征香港国际散打邀请赛

，

与来自世界各地的
高手展开了一番

“

龙争虎斗
”，

最终荣登冠军
宝座

。

之后
，

为了实现自小的梦想
，

李健生毅然
离开付出过泪水与欢笑的体育界

，

走进光荣
的人民警察行列

。

李健生坦言
，“

可能是看警
察电影看多了

，

我从小就有当警察的梦想
。

听
说中山要招警察

，

于是我就来了
。 ”

“

他在公安战线再合适不过了
！ ”

这是李
健生给人的第一印象

。

从李健生身上
，

你分明
可以感受到一种警察的特质

———

忠勇正义
。

他
，

健硕魁梧的身材
，

中气十足的话语
，

一双
炯炯有神仿佛能看透世间善恶的大眼睛

，

总
是带给人一种威严而正义的安全感

。

如果说
，

当初的习武造就了李健生这只
“

雄鹰
”

坚硬的翅膀
，

那么弃武从警的选择则
给予了他展翅翱翔更广阔的云天

。

早期练就
的一身好功夫和在岁月中磨砺出来的智勇双
全

，

让李健生在警队中很快崭露头角
，

并迅速
成长为当时中山有名的破案高手

。

报到的第三天
，

李健生接到任务
：

和另一
名同事去执行一个抓捕

。

本来确定对方是两
个人

，

但到现场一看
，

对方一下子来了
5

个
人

。

怎么办
，

是抓还是放弃
？

这个犯罪团伙的
主犯是个持枪杀人犯

，

背负人命
，

专案组花费
了几个月的时间才摸到他的行踪

，

如果这次
再让他逃脱

……

在对敌我力量进行一番快速
分析对比后

，

两人还是果断地一致决定
：

抓
！

健生的同事回忆说
，

别看健生刚刚入警
界

，

但非常机智
。

当时李健生一到现场立马发
现原定在路边的抓捕地点可能会让对方有逃
脱的可乘之机

，

于是他灵机一动
，

便以购买犯
罪分子手中的赃物为由把对方引进附近一间
小木棚

。

在木棚中
，

健生与同事佯装成很认真
地要求验货的样子

，

成功破除
5

名抓捕对象的
戒备之心

，

并趁对方沉浸在大发横财的喜悦之
中而毫无防备时

，

两人通过眼神交流默契地以
迅雷不及掩耳之势分头挥拳砸去

，“

猛龙出海
”

的绝招使得
5

名犯罪嫌疑人瞬间被制服
。

记者了解到
，

类似的事情
，

李健生经历很
多

。

每次不管遇到多大的危险
，

他总是冲在最
前面

，

并将危机一一化解
。

在气壮山河
、

高手如云的警界
，

李健生赢

得了大家的尊重
。

一位同事甚至赠送李健生
这样一副对联表示敬意

：

挥起铁棒打猛虎
，

拈
起钢针绣金花

！

足迹踏遍
29

条自然村走访村民
920

人
如果说当练得一手好功夫的梦想是当警

察的话
，

那么
，

李健生当警察的理想则是做一
个对社会有贡献

、

对老百姓有用的优秀警察
。

李健生从基层做起
，

一步一个脚印
。

后
来

，

又在多个部门担任领导职务
，

2006

年
5

月
至

2008

年
7

月任中山市公安局三乡分局局
长

、

中山市三乡镇党委委员和分局党总支书
记

。

无论在哪个岗位
，

李健生始终牢记
“

人民公
安为人民

”

的宗旨
，

秉公执法
。

在工作中
，

他始
终坚持

“

三个必须
”，

即
，

老百姓来信必批
、

老百
姓来访必接待

、

侵害老百姓利益的事必查
。

相
反

，

侵害老百姓利益
，

影响警民关系
，

等于侵害
了他的理想底线

，

他毫不留情
，

重拳出击
。

一次
，

李健生走访开发区张家边社区时
，

有群众反映有个别辅警利用警用车辆经常接
送朋友上下班情况

，

他当即指示政工监督室领
导迅速查明情况

，

严肃处理
。

第二天
，

该名违纪
辅警被分局辞退

。

另外一次的一个上午
，

李健
生带队前往开发区大环

、

西桠
、

江尾头等村走
访时

，

听到村民代表反映一些闲散人员利用村
内老人娱乐中心掩人耳目进行聚众赌博活动
后

，

当日下午
3

时便调集巡防大队精干力量立
即采取行动

，

打掉利用老人娱乐中心的各村赌
博窝点

3

个
，

抓获涉嫌赌博人员
30

多人
。

2006

年
5

月
，

李健生被组织任命为中山
市公安局三乡分局局长的时候

，

一些涉黑恶
势力团伙长期盘踞在镇内为非作歹

，

经济的
快速发展与社会治安的混乱形成了巨大的反
差

。

该镇的宝元商业街在
2005

年因为社会治
安混乱

，

群众反映强烈
，

被广东省综治委确定
为全市的唯一一个治安重点整治地区

。

于是
，

他刚一上任
，

便拉开了一场红与黑的较量
。

较
量从民愤最大

、

群众反映最集中的问题开始
。

经过一段时间的调查
，

团伙主要成员的犯罪
事实基本摸清

，

社会关系全部掌握
，

时机终于
成熟

。

2006

年
5

月
16

日晚上
10

时许
，

正被
监控的这伙犯罪嫌疑人几乎全部出动

，

准备
与人械斗

，

李健生下令立即实施抓捕
。

十几个
抓捕小组同时行动

，

仅在一天内就抓获
33

名
涉案人员

。

经过一年多的整治
，

高发案件得到
有效遏制

，

社会治安秩序明显好转
，

在
2007

年
5

月顺利通过省综治委的检查
，

摘掉了治
安重点整治地区的牌子

。

由于成绩突出
，

李健生走上更加重要的
领导岗位

。

2008

年
8

月
，

李健生被调往中山
市经济发展的龙头的中山市火炬开发区任党
委委员

，

并任中山市公安局火炬开发区分局

局长
。

虽然地方变了
，

职务变了
，

但是
“

人民警
察爱人民

”

的本色在李健生身上没有变
。

他
说

，“

老百姓最苦
，

要求最低
，

他们是没有办法
才来找我们的

。

所以
，

老百姓的事
，

即使再小
，

也是大事
，

我们绝不能漠视
，

否则
，

我们就不
是共产党人

，

就不是人民警察
。”

他要求
，

不论
群众来公安机关办什么事

，

民警都要先献上
一杯热茶

，

说上几句贴心话
，

然后再办事
。

他不但用热茶迎接来访的群众
，

还带领
分局领导班子全体成员

，

深入群众
，

全面了解
辖区的治安动态

、

热点难点问题
，

帮助解决基
层困难

，

化解辖区群众的矛盾纠纷
。

在构建和
谐警民关系

，

构筑警民鱼水深情的
“

公安民警
大走访

”

爱民实践活动中
，

他率先垂范
，

带领
开发区分局领导班子全体成员在

2009

年
2

月
20

日至
3

月
6

日半个月的时间内
，

不辞辛
劳足迹踏遍了开发区全部

29

条自然村
，

走访
村干部和村民代表

920

多人
。

根据群众意见
以及个人表现

，

他先后将
27

名民警提拔使
用

，

对
4

名年轻有为的民警破格提拔
。

他说
：

只有选好人用好人
，

才能给老百姓谋平安
、

谋
幸福

，

用人不当
，

就是对老百姓的犯罪
。

根据开发区企业林立
，

外来人口众多
、

社
会治安情况复杂

、

案件多发等情况
，

李健生果断
带领全分局民警连续开展了为期几个月的严
打整治行动

，

并相继打掉了多个作恶多端
、

为害
乡里的恶势力团伙

，

迅速打开了工作局面
。

在
这个过程中

，

他先后组织了八次集中统一清查
整治行动

，

多角度
、

全方位地毯式的推进
“

雷霆
”

打黑除恶专项整治行动开展
，

以打击恶性违法
犯罪活动为目标

，

全力以赴破案攻坚
，

同时将开
发区分局便衣队

、

警犬队等力量全面投入到辖
区治安复杂地区

，

连续作战
、

日夜防控
。

行动期
间

，

李健生还身先士卒做表率
，

多次亲临行动现
场指挥作战

，

大大地鼓舞了全体民警作战的士

气
。

行动中
，

开发区分局共打掉各类犯罪团伙
38

个
196

人
，

期间破获群众反应强烈的
“

两抢
一盗

”

案件
222

宗
，

抓获犯罪嫌疑人
288

人
，“

两
抢一盗

”

发案大幅下降
25%

。

他精心规划当地治安防范格局
，

高度重
视民警的技能培养和科技装备建设

。

通过积
极向地方党委政府建议

，

加快了对开发区维
稳队

、

流管办
、

综治队和联防队的整合力度
，

于今年
1

月成立了开发区治安巡防大队
，

作
为弥补公安专业巡逻队警力不足和构建

“

大
巡防

”

体系的重要举措
，

并在开发区七大出入
口建立岗亭

，

安排
24

小时轮班守候
，

初步形
成点上有人看

、

线上有人巡
、

面上有人控
、

口
上有人堵的社会面防控新局面

。

公安
、

治安
、

保安
“

三安
”

联动和人防
、

物防
、

技防
“

三防
”

并
举的防控体系

，

大大提高了巡警中队的战斗
力

，

促进了辖区的治安防范
。

警灯闪烁
，

民警
警容严整

，

文明执勤
，

不仅令违法犯罪分子闻
风丧胆

，

有力的震慑了违法犯罪
，

同时也成为
了开发区街头一道靓丽的风景线

。

在开发区
某单位经常上下夜班的女工王某专门到分局
反映

：“

原来每天上下班时都非常担心
，

虽然
单位离家不远

，

但下夜班时不得不让丈夫来
接

，

现在好了
，

每天上下班途中都可看到警车
在巡逻

，

老远儿就可看到警灯在闪烁
，

心里边
踏实多了

，

再也不用丈夫接了
，

看到警车心里
就有了底

，

感觉警察就在身边
。 ”

没有铁鞋
，

惟有
66

对皮鞋
有人说

，

和平时期
，

流血牺牲最多就是人
民警察

。

谈起这个话题
，

李健生回忆说
，“

记得
有一次

，

突然接到任务去抓捕一名持枪杀人
犯

，

当时正和怀孕
7

个月的妻子在家里吃饭
，

刚吃半碗饭就接到命令
。

我妻子知道我出去
执行任务

，

虽然不说
，

但我知道她心里一定很

担心
。

我下楼时就突然有一闪念
，

孩子没有出
世

，

我不知道自己能不能回来吃剩下的半碗
饭

，

能不能见到孩子
。”

也曾有电话恐吓他
“

放
我大哥出来

，

不然我让你不得安宁
”。

事实上
，

公安工作的特殊性
，

客观上注定
了种种的威胁和各种各样的危险时时存在

。

对这些怎么看
？

李健生说
：

邪不压正
！

加入公安队伍之前
，

他曾经站在众目睽睽
的全国武术散打比赛的擂台上

，

膝盖和趾骨被
踢伤得走路都困难

。

但他只是让队医帮他扎上
绷带后往脚背上面打一针麻醉

，

便再度上场
，

连赛
7

场
，

过关斩将
，

撼倒对手
，

勇夺全国第三
名

。

奋勇直前
、

永不言败的种子悄然种下
。

十几年的从警生涯
，

李健生多次参与重
特大案件的侦破和重要犯罪分子的抓捕工
作

，

先后参与千万元绑架案
、

爆炸案
、

贩毒案
等嫌疑人抓捕

25

次
，

亲手抓获持枪等危险性
极大的犯罪分子

30

多人
，

经受住了多次生与
死的考验

。

正是因为有了这样的历练
，

在他的性格
中永远都能让人感受到一种坚毅果敢

、

永不
服输的精神

。

是的
，

有什么能改变他打击犯罪
、

维护正
义

、

坚如磐石般捍卫百姓利益和尊严的信念
？！

他用执着捍卫了人民卫士的庄严承诺
，

更用坚
定捍卫善良的人们的尊严和社会的正义

。

有人统计过
，

多年来
，

李健生参与侦破过
千个案件

，

100％

破案
，

留下了令人难以置信
的奇迹

。

他是如何做到的
？

踏破铁鞋
？

李健生没有铁鞋
，

惟有记者在他办公室
看到的整整齐齐排放在两个大柜子里的

65

对皮鞋
，

加上他脚上的共
66

对皮鞋
，

这是寓
意深刻的

66

对皮鞋
－－

在中山三乡镇一起因
口角引发斗殴致人死亡的案件发生后

，

犯罪
团伙成员迅速逃离中山

。

李健生毫不犹豫指
示刑警大队

，

雄鹰般千里追捕
。

经过长达一个
半月的调查和追踪

，

办案民警辗转江西
、

贵
州

、

江苏三省五市
，

终于将犯罪嫌疑人一一抓
获

。

为了震慑犯罪分子
，

在从广州火车站回中
山的途中

，

分局动用
“

黑豹突击队
”

押解疑犯
，

展示警威
，

一路上
，

百姓见了无不拍手称快
。

“

法网恢恢
，

疏而不漏
，

我们要告诫犯罪
分子

，

无论走到天涯海角
，

都逃脱不了法律的
制裁

。 ”

李健生说
。

奉献者的生活是美丽的
作为一名人民警察就意味着付出和奉献

，

作为一名基层实战单位的领导干部就要比别
人付出更多的汗水

，

承受更大的压力
，

牺牲更
多的利益

。

李健生始终牢记使命
，

明确责任
，

严
格要求自己

。

走上领导岗位后
，

更是时时处处
发挥模范带头作用

，

以自己的人格力量带动大

家
，

充分发挥区里全体民警的主观能力性
，

在
全分局形成了奋发向上

、

争创一流的氛围
。

他坚持从严治警
，

但同时更注重从优待
警

，

用人性化管理队伍
，

用亲情化感染民警
。

他亲自找领导
、

跑财政
，

建立了
“

四个必
”、“

五
个坚持

”

制度
。“

四个必
”

即
，

民警伤病必看望
，

民警家属下岗必照顾
，

民警父母去世必慰问
，

民警家庭特别困难必资助
。“

五个坚持
”

即
，

坚
持每年为民警体检一次

，

为民警办理一份意
外伤害保险

，

为民警解决一项家庭困难
，

每年
召开一次家属座谈会

，

每季度到民警家里走
访一次

。

他认为
，

带队伍要将心比心
，

以人为
本

，

同志们很辛苦
、

很劳累
，

要用亲情关爱他
们

，

用真情打动他们
，

要把思想政治工作做
实

，

把从优待警真正落到实处
。

因此
，

在生活
上

，

他对待民警就像对待兄弟姐妹一样
，

无微
不至地关心爱护

。

一次
，

一位民警因公意外受
伤

，

他焦急地与分局政委在急救室外整整守
候了一天一夜

，

听到病情平稳了
，

才放心离
开

。

不论哪个民警家中有困难
，

只要他知道就
一定帮忙解决后顾之忧

，

让民警能全身心投
入工作

。

在工作上
，

他经常与同事一起开夜
车

、

熬通宵
，

有他在
，

大家感觉越干越有劲
。

时光荏苒
，

一转眼李健生已经加入公安
队伍

15

年了
。

15

年来
，

他把全部精力都投入
到了他所挚爱的事业之中

，

把满腔心血都凝
结成警民间关系融洽的鱼水深情

。

不过
，

身为
一名人民警察

，

职业决定了李健生事业和家
庭两难齐美

。

在一次群众满意度调查中
，

当三
乡群众满意地给李健生打了满意的

100

分
，

家人却不约而同地给了他真诚的
80

分
。

“

爸爸没有参加过一次家长会
，

没有教我
做过一次作业

……”

儿子的一番话
，

多少诉出
了一位人民警察的无奈

。

李健生家住石岐
，

但为了能更好地工作
，

有时连续三个星期住在单位
，

妻子
、

儿子想见
他一面都难

。 “

但我们会一直支持他
。 ”

家人们
异口同声的一句理解包容的温暖话语

，

又让
这位铁血警察铮铮男儿自豪得饱含泪水

－－

当
事业和家庭发生矛盾时

，

他总是舍小家为大
家

。

在他看来
，

对党和国家的忠
，

就是对人民的
孝

，

对事业的忠
，

就是对天下所有父母的孝
。

“

是的
，

我可能不是个好父亲
、

好丈夫
、

好
儿子

，

但我希望我是群众心目中的好局长
。”

虽
然不乏几分无奈

，

但却真诚地道出他的心声
。

然而奉献者的生活终究是美丽的
。

他以
行动践行了他的诺言

，

换来了骄人的成绩
，

赢
得了人民的高度赞誉

。

多年来
，

李健生先后在
7

年公务员年度考核中被评为优秀
，

并多次
立功受奖

，

其中荣立个人二等功一次
、

个人三
等功

5

次
、

个人嘉奖
2

次
。

2002

年
，

被评为全
省优秀人民警察

。

2008

年
，

被评为
“

中山市十
杰市民

”、“

广东省五一劳动奖章获得者
”。

今
年五一前夕

，

得到党和人民更高的赞誉
，

被授
予

“

全国五一劳动奖章获得者
”

光荣称号
。

面对众多的鲜花荣誉
，

李健生动情地说
：

“

我有一份公安情结
。

虽然当警察
、

当公安分
局局长牺牲了很多

，

但也有常人所没有的收
获

。

当看到久侦告破的积案
、

看到受害人或家
属及广大人民群众的笑脸时

，

我感觉这是我
人生中最激动

、

最快乐
、

最有成就感的时刻
，

想想这些自己没有什么后悔的
。 ”

金色的珠江三角洲的雄鹰
———

记全国五一劳动奖章获得者
、

广东中山市公安局火炬开发分局局长李健生
本报记者叶小钟本报通讯员郑星洲段国彦
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内蒙古
44

宗探矿权经过
10

天的
挂牌出让和现场竞拍

，

31

宗探矿权各得其主
，

总成交价款
4102

万元
，

是总起始价
929

万元
的

4.4

倍
。

这是去年
10

月内蒙古矿业权交易
服务中心成立以来首次向社会出让探矿权

。

让社会资金
，

尤其是民营企业趋之若鹜
的是地质找矿的高收益

。

然而
，

内蒙古国土资
源厅副厅长赵保胜提醒

：“

在找矿过程中
，

物
化探异常并不都是由可开发利用的矿床引起
的

，

地质找矿的勘查风险非常大
。 ”

金融危机影响下的成功
内蒙古此次挂牌出让的

44

宗探矿权是
自治区基础地质工作成果向社会投放的第一
批项目

，

共有来自国内
13

个省市区的
55

家
地勘单位和矿山企业参加了公开竞拍

，

其中
有不少是民营企业

。

在此次
31

宗探矿权竞买中
，

参加竞买单

位最多的是赤峰市翁牛特旗南店银铅多金属
矿普查

，

共有
12

家单位参加了竞买
，

最终以
175

万元成交
，

比起始价
16

万元高出
159

万
元

；

而位于科右前旗的另一多金属矿有
7

家
单位参加竞价

，

经过
40

多轮的激烈争夺
，

最
终以起始价

11

倍的价格成交
。

实际上
，

这样的成绩是在金融危机对内
蒙古矿业产生较大冲击的背景下取得的

。

参
与此次竞买活动的内蒙古矿业开发公司副
总经理王建明认为

，

与
2008

年下半年之前
的

4

年时间相比
，

内蒙古的开矿热度减弱了
不少

，

受金融危机影响
，

内蒙古的矿业开发
企业估计有一半以上停产歇业或开工不足

。

这在此次探矿权挂牌出让的总体情况中
得到了应证

。

此次共
44

宗探矿权
，

其中有
13

宗因为无人报名竞买而被收回
，

有
4

宗只有
1

家单位竞买
。

市场化轨迹
：“

先分散
，

后统一
”

内蒙古矿业权市场化出让起步较早
，

走
在了全国前列

。

目前
，

除煤炭资源和为国家
、

自治区重大项目配置的资源外
，

矿业权全部
采取招标

、

拍卖和挂牌的方式市场出让
，

市场

化运作的体制和机制基本建立
。

矿业权市场化让内蒙古收益不菲
。

2008

年
全区矿业产值达到近千亿元

（

不包括油气矿
产

），

是
2004

年的
7

倍
，

占当年全区工业总产值
的

24%

。

据统计
，

2008

年全区资源税达到
22.06

亿元
，

是
2004

年的
8.5

倍
；

2008

年全区采矿业
税收达到

84.04

亿元
，

是
2004

年的
10.6

倍
。

大投入带来大成果
，

五年来内蒙古共发
现和新探明煤

、

铁等
8

种主要矿种矿产地
609

处
，

其中大型矿
99

处
，

查明煤炭资源储
量增加到

7016

亿吨
，

跃居全国第一位
。

内蒙古矿业权市场化轨迹呈现出
“

先分
散

，

后统一
”

的特点
。

2008

年
10

月
，

内蒙古矿
业权交易服务中心对外挂牌办公

，

建立了全
区统一有形的矿业权流转平台

。

内蒙古矿业权交易服务中心主任董少谷
说

：“

交易服务中心的正式挂牌
，

对于培育和发
展自治区矿业权交易市场

，

规范矿业权市场交
易行为

，

从源头上预防腐败具有重要意义
。 ”

“

地质找矿成功率仅为百分之几
”

内蒙古从
2004

年开始加大地勘投入
，

将
地勘事业置于市场化范畴

，

吸纳社会力量充

实到地勘事业中
，

实现了中央
、

地方
、

社会三
元并举力推地勘业

。

据介绍
，

至
2008

年
，

中央在内蒙古共投
入地勘资金

12.1

亿元
，

内蒙古政府共投入地
勘专项资金

44.73

亿元
，

拉动社会投入矿产
勘查资金

105.73

亿元
。

让社会资金
，

尤其是民营企业趋之若鹜
的是地质找矿的高收益

。

据介绍
，

投入一定资
金找矿

，

一旦成功
，

其收益可达找矿投入的成
百上千倍

。

在内蒙古东部地区的一处银矿
，

投资者
找矿和生产投入数千万元

，

而其收益在市场
行情较好时能达到每年

5

亿多元
。

王建明认为
：“

地质找矿成功率仅为百分
之几

，

绝大多数情况下找不到可开发利用的
矿床

。

而且
，

投入大
，

占用资金周期长
，

普通单
位和个人承受不了风险

。 ”

在此次内蒙古
44

宗探矿权竞买单位中
，

竞得探矿权的国有地勘单位仅有
4

家
，

而内
蒙古地矿局所属

24

家地勘单位
，

只有内蒙古
矿业开发公司

1

家单位竞标成功
，

其它单位
一方面是因为实力不强

，

竞争力弱
，

另一方面
则是没有资金参与竞买

。

内蒙古矿业开发公司在自治区地堪单
位中占据领头位置

，

2008

年公司总收入
4

亿
元

，

实现净利润
1.8

亿元
。

目前
，

该公司拥有
29

个探矿权
，

其中
15

个是从市场上买来的
。

今后
，

内蒙古将分批陆续以市场方式出
让基础地质工作成果的探矿权

，

进一步推进
矿业权市场化建设速度

。

董少谷根据多年地
质工作的经验坦承

：“

如果有
1

亿
~2

亿元
，

可
以做地质找矿

，

如果仅有
1000

多万元
，

最好
别做

。 ”

让社会资金
，

尤其是民营企业趋之若鹜的是地质找矿的高收益
。

然而
，

有关人士提醒
：“

在找矿过程中
，

物化探异常并不都是由可开发利用的矿床引起的
，

地质找矿的勘查风险非常大
。 ”

探矿权
：

要关注高收益背后的高风险
2009

年
4

月
29

日星期三农历己丑年四月初五
http : / / www ．workercn ． cn

焦点
■

本报记者张玺
本报通讯员母瑾

上海车展在
4

月
28

日结束最后一天展
览

，

两大印象无论是从个人角度
，

还是从行
业角度

，

都无法抹去
。

一是此起彼伏的新能
源产品

，

从主机厂到供应商
，

都拿出整套的
混合动力或电动车解决方案

。

二是自主品
牌展台随着面积扩大

，

车型也出现更多类
型

，

一口气推出超过
50

款新车
。

这一次
，

普通观众和职业设计师都能一眼
从中看出模仿的痕迹

。

有家媒体甚至饶有兴趣
地盘点了一下

：

海马
M2 vs

马自达
2

、

比亚迪
F3DM vs

花冠
、

全球鹰
GX718 vs

斯巴鲁森林
人

、

全球鹰
GC515-RV vs

马自达
2

、

帝豪
EX925 vs

讴歌
、

力帆
620 vs

宝马
3

系
、

比亚迪
F6 vs

第七代雅阁
、

比亚迪
S8 vs

奔驰
CLK

。

在汽车行业
，

模仿是一个比较敏感的话

题
。

一款汽车的零件数量超过
2

万个
，

经验的
积累无法规避

，

作为后期追赶者的中国汽车
，

从
2000

年之后的快速发展之初就不断为了
模仿而打官司

。

以至于到了如今
，

模仿一词对
于国内企业基本成为不可谈论的禁区

。

实际上
，

在实践当中
，

模仿是个中性词
汇

，

模仿与借鉴难以明确界定
。

如同那些成为大家的书画家所经历的
必不可少一步是广泛临摹名家作品一样

，

模仿是学习和提高汽车设计水平的必由之
路

。

所有汽车产业的后来者在早期阶段都
曾有过这样的模仿学习过程

，

比如日本的
运动型汽车曾经不约而同地呈现出微缩版
美国福特野马的样子

，

而韩国汽车早期也
始终脱离不了三菱等日本品牌的影子

。

丰
田起步之初

，

也是依靠模仿美国车型
，

不断
改进

，

才获得今天的技术能力
。

一位一同逛车展的自主品牌设计师在感
慨一番之后说

，

在现阶段的中国汽车市场界
，

谈论设计模仿
，

首先得承认目前自主品牌设计
开发能力的严重不足

。

中国并非汽车诞生地
，

那么炫目的汽车技术的研发也大都与中国无
关

。

中国汽车市场中技术和产品发展的惊人规
模

，

很大程度上要归功于国外多年的成熟技术
和经验积累

，

类似于站在巨人肩膀上发展
。

这个观点其实并不被重视
，

很多国内
企业老总认为

，

以中国的市场潜力
，

借着国
际经济下滑的时机

，

我们是很容易追赶上
的

。

这种急性子
，

决定了他们的企业不得不
模仿别人来获得更快的产品推出速度

。

有一点需要注意
，

在我们进步的同时
，

国外汽车行业的专家们虽然为了经济下滑
而挣扎

，

但他们从未停止向更高技术领域迈
进

。

汽车造型设计更是达到了目前自主品牌
难以企及的高度

。

越是贴近一线研发的人
士

，

越是能体会到这种差距的明显和深刻
。

自主汽车品牌与国际一流品牌在汽车
开发技术上的差距是全方面的

。

从专业技

术到基础技术
、

从整车系统开发到零部件
总成开发

，

需要模仿学习的领域不是凭借
业外人士简单想像可以概括的

，

这是个需
要长时间持续学习进步的过程

。

对于中国这样的后来者来说
，

只有承
认这种绝非短时间可以赶上的差距

，

才能
清醒和理性地认识模仿的必要性

，

并且更
快地接近自主创新的最终目的

。

这次国内自主品牌虽然模仿痕迹依然明
显

，

但已经表现出从模仿到独创的转变迹象
。

尽管还属于模仿范畴
，

但却从原来的
“

外皮
”

模仿变成了结构和平台部件的
“

内里
”

模仿
，

这种程度变化有着深刻的积极意义
。

而且
，

他们的产品系列也被重新规划
，

不
再一窝蜂

，

而是分成不同系列
、

不同平台
，

这
已经是一个很大进步

。

沿着这个思路下去
，

当
完成了整个由表及里的学习过程之后

，

造型
设计摆脱

“

内容对形式
”

的约束
、

表现出更鲜
明的

“

中国设计
”

特征也就指日可待了
。

“

山寨
”

并不可怕
这次国内自主品牌虽然模仿痕迹依然明显

，

但已经表现出从模仿到独创的转变迹象

■

本刊特约主笔刘勇
随笔

“

值得警惕的是
，

信贷井喷并未缓解中小
企业资金短缺的现状

，

大银行依然不青睐中
小企业

。 ”

中国中小企业协会投融资服务中心
主任刘永利在接受本报记者采访时表示

。

央行近期公布的数字显示
，

今年一季度
我国人民币新增贷款达到

4.58

万亿元
，

同比
多增

3.25

万亿元
，

占全年信贷指标的
90%

以
上

，

也超过了以往年份的全年贷款额
。

然而
，

业内人士指出
，

一季度贷款结构中
，

服务中小企业为主的短期贷款仅占
25%

，

且
2

月比
1

月锐减
3000

亿元
，

钱主要在国有大项
目与银行间流动

，

中小企业融资难加剧
，

纺织
等贸易型

、

出口加工型企业贷款依然困难
。

“

解决中小企业融资难还停留在口头
上

。 ”

刘永利说
。

此前
，

3

月
23

日到
29

日
，

由全国工商
联

、

工信部
、

银监会
、

央行
、

统战部
、

国研中心
六部门组成的联合调研组奔赴重庆

，

了解中
小企业融资状况

。

据悉
，

调研组之所以选择重庆作为第一
站

，

是因为当地有
50

多家小额贷款公司
，

在
全国排名第一

。

即便如此
，

中小企业贷款情况
仍不容乐观

。

工商银行重庆分行的统计显示
，

截止到今
年

2

月末
，

该行的中小企业信贷客户数量
1306

家
，

贷款
164

亿元
；

其中小企业
232

家
，

贷款
12.4

亿元
，

小企业占的信贷额度不到
10%

。

而中国银行业协会最新收集的数据显
示
,

目前全国
19

家主要银行中
,5000

万元以
上的大客户贷款占贷款总额比例约

60%

。

按
市场通常的标准

,

大客户贷款保持在
40%

左

右对银行来说比较适宜
，

若超过
50%

，

即意味
着面临贷款集中度过高的风险

。

刘永利特别指出
，

在
“

保增长
”

背景下
，

资
源配置进一步向国有经济集中

，

商业银行
“

傍
大户

”

的趋势重新抬头
，

导致银行贷款集中投
向国有企业和政府投资项目

，

信贷资金并没
有真正流向

“

饥渴
”

的中小企业
。

“

中小企业的发展不能完全指望银行
。 ”

刘永利说
，

政府已经采取了一系列措施
，

在一
定程度上缓解了中小企业的融资困难

，

但由
于这些措施都没有触及我国银行的垄断体
制

，

难以从根本上解决问题
。

他指出
，

目前中小企业融资除了银行信贷
支持外

，

主要有几个渠道
：

一是股权融资
；

二是
项目融资

；

三是债券融资
；

四是通过孵化器
、

担
保机构

、

风险投资等机构融资
；

五是上市融资
。

“

中小企业尤其要在加强诚信与避免战
略失误上下功夫

，

在完善公司治理结构的同
时不断壮大自身实力

，

这样企业发展所需的
后续资金才能得到保障

。 ”

刘永利说
。

■

本报记者蒋菡
实习生 李芳

商业银行
“

傍大户
”

趋势重新抬头

一季度信贷井喷并未缓解中小企业融资难


